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Sie wollen Immobilienmakler werden ? 

Dieser Ratgeber gibt Ihnen wertvolle Tipps.

Dieser Leitfaden möchte ein umfassendes Bild über den Beruf des 
Immobilienmaklers zeichnen und Anhaltspunkte aufzeigen, was ei-
nen guten und erfolgreichen Immobilienmakler ausmacht und wie 
er arbeitet. Vornehmlich richtet er sich an Immobilienmakler und 
Menschen, die darüber nachdenken, in diesen interessanten und 
vielfältigen Beruf einzusteigen. Aber vielleicht finden sich auch Le-
ser, die anhand dieses Leitfadens ihr Bild über Immobilienmakler 
revidieren mögen. Der Leitfaden beginnt mit einer Beschreibung 
des Stellenprofils und führt im Sinne eines Überblicks in die Kern-
themen des Berufs ein. In den nachfolgenden Kapiteln werden 
bestimmte Kernbausteine der Maklertätigkeit herausgegriffen und 
etwas detaillierter erläutert. Zu diesen Bausteinen gehören bei-
spielsweise die Gewerbeerlaubnis, das Vertragswesen, die Expo-
séerstellung u.v.m. Diverse Checklisten und eine Mustervorlage für 
einen Vertrag ergänzen den Leitfaden.
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